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Depuis notre dernière newsletter, plusieurs projets majeurs sont devenus 
réalité. Notre priorité reste inchangée : vous proposer des outils toujours plus 
performants pour simplifier votre quotidien, sécuriser votre activité et vous 
permettre de piloter votre cabinet avec davantage d’efficacité.

La facturation électronique, qui entrera progressivement en vigueur à partir du 
1er septembre 2026, constitue l’une des évolutions les plus importantes pour 
notre profession. Afin de vous accompagner sereinement dans cette transition, 
nous avons sélectionné la plateforme SENDOC, dont l’intégration à VILOGI vous 
garantira une solution fiable, conforme et simple à utiliser.

Cette édition est également marquée par plusieurs nouveautés pensées 
pour vous faire gagner du temps : une interface modernisée qui préserve vos 
habitudes, une messagerie désormais intégrée directement dans VILOGI, un 
module OCR encore plus fluide, un nouvel agrégateur bancaire avec LINXO et 
une nouvelle façon de vous présenter les évolutions du logiciel, directement au 
cœur de votre environnement de travail.

Au-delà de ces innovations, une conviction guide notre feuille de route : les 
logiciels métiers ne doivent plus seulement gérer l’activité, ils doivent aussi 
aider à la piloter. Avec les tableaux de bord du dirigeant et les indicateurs clés 
développés par VILOGI, vous disposez d’une vision claire de votre activité pour 
prendre les bonnes décisions, au bon moment.

Nous espérons que ces évolutions répondront pleinement à vos attentes et 
vous souhaitons une excellente lecture.
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VILOGI choisit la solution SENDOC

LA RÉFORME EN BREF

C’est avant tout une réforme fiscale. 
Son objectif premier est de permettre 
à l’administration fiscale de mieux 
contrôler la TVA, tout en simplifiant les 
obligations déclaratives des entreprises. 
Elle s’appuie sur la loi de finances 
rectificative du 16 août 2022.

Deux mécanismes coexistent. 
•	 L’e-invoicing concerne les échanges 

de factures structurées entre deux 
entreprises assujetties à la TVA. 

•	 L’e-reporting correspond à la 
transmission de données fiscales 
à la DGFiP pour tous les flux qui 
n’entrent pas dans ce périmètre : 
particuliers, entités non assujetties, 
etc.

Toutes les entreprises assujetties 
à la TVA, dont votre cabinet, 
doivent être capables de recevoir 
des factures électroniques. 
Les grandes entreprises et ETI 
ont également l’obligation d’en 
émettre à cette date.

L’obligation d’émission s’étend à 
toutes les structures, y compris 
les TPE et PME.

2026

1er
SEPTEMBRE

2027

1er
SEPTEMBRE

Chantier majeur de modernisation fiscale engagé par l’État français, la facturation électronique 
prendra effet progressivement à partir du 1er septembre 2026. 
Après avoir évalué différentes plateformes agréées par l’Etat, VILOGI a choisi la solution 
SENDOC qui apparaît la mieux adaptée pour accompagner nos clients dans leur activité.

FOCUS SUR CE QUE VOUS DEVEZ SAVOIR 
ET CE QUE NOUS AVONS MIS EN PLACE POUR VOUS
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Ce qui change concrètement pour vous

•	 Pour vos achats propres de cabinet (logiciel, fournitures, RC pro, 
prestataires...), vos fournisseurs assujettis devront vous adresser 
des factures en format électronique structuré à partir de septembre 
2026. Fini les PDF par email pour ces flux.

•	 Pour les factures des fournisseurs d’immeuble (EDF, ascensoristes, 
travaux, assurances...) adressées aux syndicats de copropriétaires non 
assujettis à la TVA, rien ne change. Ces factures continuent d’arriver 
en PDF comme aujourd’hui.

•	 Pour vos honoraires émis, tout dépend du profil fiscal de votre client : 
e-facture structurée vers les entités assujetties, e-reporting vers les 
particuliers et entités non assujetties. Les quittances de loyer et les 
appels de fonds, quant à eux, restent complètement hors périmètre.

                                       Pourquoi VILOGI a choisi Sendoc

Ce qui a fait la différence avec Sendoc : 
•	 une connexion native aux deux PDP agréées par la DGFiP Doxallia et Esalink, 

ce qui évite de dépendre d’un seul opérateur ; 
•	 une intégration directe avec VILOGI via API sans manipulation manuelle ;
•	 la prise en charge de tous les formats réglementaires (Factur-X, UBL, JSON, 

PDF avec OCR) ; 
•	 des données hébergées en France ;
•	 et des services utiles en complément comme la signature électronique 

eIDAS et l’archivage à valeur probante.

C
O

M
P

R
EN

D
R

E.
.. La facturation électronique arrive... 

VILOGI choisit la solution SENDOC
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VILOGI choisit la solution SENDOC

Ce qui est géré automatiquement dans VILOGI

C’est là que le dispositif prend tout son sens. Les factures électroniques reçues arrivent directement 
dans VILOGI sans que vous ayez à intervenir. Les données clés sont pré-remplies : fournisseur, montants 
HT/TTC, TVA, date d’échéance, SIREN. Les écritures comptables sont pré-saisies et prêtes à valider. Le 
statut de chaque facture (reçue, acceptée, rejetée) est consultable en temps réel. Des contrôles sont 
intégrés pour éviter les doublons et les pertes de données.

Ce qui reste sur le portail Sendoc

Certaines opérations se font directement sur le portail Sendoc (portail.sendoc.fr). C’est notamment 
le cas de la gestion de l’e-reporting pour vos flux B2C, la contestation d’une facture reçue par erreur, 
la consultation des rapports de conformité fiscale et la gestion des droits de vos collaborateurs sur la 
plateforme.

Les impacts pour votre cabinet

Avant septembre 2026, il vous est demandé de préparer les éléments suivants : 
•	 vérifier et mettre à jour les SIREN/SIRET de vos fournisseurs dans VILOGI ; 
•	 identifier le statut TVA de vos SDC et bailleurs ; 
•	 renseigner les fiches clients des entités assujetties et sensibiliser vos équipes comptables aux 

nouveaux circuits de validation. 

Ce travail de fond est indispensable pour que la mise en production se passe bien.

CALENDRIER DE DISPONIBILITÉ

Le dispositif VILOGI + Sendoc sera 
disponible avant l’échéance du 1er 
septembre 2026. Un environnement de 
test sera mis à disposition pour valider 
vos flux avant la mise en production. Le 
détail des étapes vous sera communiqué 
mi-juillet 2026.

TARIFICATION

La tarification sera communiquée lors 
du point de mi-juillet 2026. L’objectif est 
une offre adaptée à la taille et à l’activité 
de votre cabinet, sans surprise.

€
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Facturation électronique 
Questions fréquentes

Les factures de mes fournisseurs d’immeuble vont-elles changer ?
Non. Les SDC non assujettis à la TVA restent hors périmètre. Vos fournisseurs continuent d’envoyer 
des PDF et gèrent leur e-reporting directement auprès de la DGFiP.

Les appels de fonds et quittances de loyer sont-ils concernés ?
Non. Ils ne constituent pas des factures au sens fiscal.

Dois-je communiquer mon SIREN de cabinet à mes fournisseurs d’immeuble ?
Non, et c’est un point de vigilance important. Les factures doivent être établies au nom du SDC 
ou du bailleur concerné. Donner votre SIREN de cabinet pour des factures qui ne vous sont pas 
destinées vous expose à des risques fiscaux réels.

Chorus Pro est-il concerné ?
Chorus Pro est réservé aux échanges avec les entités publiques. Si vous gérez des organismes 
publics, cette situation spécifique fera l’objet d’un traitement dédié.

La mise en place est-elle complexe ?
L’intégration est pensée pour être la plus transparente possible depuis VILOGI. L’essentiel du 
travail porte sur la mise à jour de vos données et la montée en compétences de vos équipes. 
Nous vous accompagnons à chaque étape.
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sans changer vos habitudes !

Une nouvelle version de l’interface VILOGI arrive bientôt. Mais n’ayez aucune inquiétude... Il ne 
s’agit pas d’une refonte complète impliquant de tout réapprendre.

Repartir de zéro ? Nous y avons pensé... Mais cela n’avait aucun sens. Vous utilisez VILOGI tous les 
jours, vous savez où cliquer, vous avez vos automatismes, et casser tout cela pour « faire moderne » 
nous semblait être la mauvaise idée. 
Alors, nous avons logiquement gardé ce qui marche, et retravaillé le reste. Progressivement...

Ce qui a changé concrêtement

Des écrans plus lisibles, des boutons repositionnés 
pour plus de visibilité, une navigation un peu 
plus fluide qu’avant... Ces ajustements, nous 
l’espérons, vous feront gagner du temps sans vous 
demander d’efforts. Vous verrez par exemple ci-
dessous la version actuelle, vs  la nouvelle. La 
logique de travail n’a pas bougé d’un pouce, seule 
la présentation a changé.

Nous avons conscience qu’un changement, 
même minime, peut dérouter les premiers jours. 
C’est la raison pour laquelle nous déploierons 
ces modifications par étapes, avec les éléments 
nécessaires pour vous accompagner à chaque 
palier. (cela à déjà débuté avec l’écran d’accueil). 
L’idée est de faire évoluer VILOGI sans jamais 
vous mettre en difficulté.

Avant

Ecran bailleur

Après
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directement dans le logiciel VILOGI !

Nous avons repensé la façon de vous informer des évolutions du logiciel. Plutôt que de multiplier les 
emails ou de vous laisser découvrir les changements par vous-même, les nouveautés apparaissent 
désormais directement dans VILOGI, à l’emplacement ad hoc et au bon moment.

Comment ça fonctionne ?

Lorsqu’un écran du logiciel évolue, une pop-up 
apparaît automatiquement à son chargement. 
Elle vous présente ce qui a changé, pourquoi, et 
comment en tirer parti. Une fois que vous avez 
pris connaissance de l’information, il vous suffit 
de cliquer sur « J’ai compris » pour que la pop-up 
ne s’affiche plus sur cet écran.

Pourquoi ce choix ?

Jusqu’à présent, les évolutions du logiciel étaient 
communiquées dans les « évolutions». 
Dans la pratique, ces informations passaient 
souvent inaperçues ou arrivaient au mauvais 
moment. En intégrant les nouveautés 
directement dans l’interface, vous les découvrez 
au moment précis où vous en avez besoin, sans 
avoir à chercher.

Ce que ça change pour vous

Plus besoin de consulter une liste pour 
comprendre ce qui a bougé. L’information est 

présente, dans le contexte, quand vous en avez 
besoin. Vous gardez la main : un clic sur « J’ai 
compris » et la pop-up disparaît définitivement 
pour cet écran. Et si un collaborateur n’a pas 
encore vu une nouveauté, elle s’affichera pour lui 
lors de son prochain accès à l’écran concerné.

En résumé
C’est une évolution simple, mais qui change 
vraiment le quotidien. Moins d’information à 
chercher, et des nouveautés que vous ne risquez 
plus de rater.

VILOGI devient partenaire Premium du 
Salon de la Copropriété et de l’Habitat

VILOGI dans les médias

Immobil-IA

N
EW

S.
..

Ce partenariat avec ce salon de référence pour la profession, 
illustre l’engagement de VILOGI à accompagner durablement 
les acteurs du secteur. En renforçant sa présence aux côtés 
des professionnels, VILOGI confirme son rôle de partenaire 
technologique de confiance au service des métiers de la 
copropriété.

▶ Écouter / voir

▶ Écouter / voir

https://www.linkedin.com/posts/immobilier-intelligenceartificielle-ia-share-7483415907713667072-G1Sh/?highlightedUpdateUrn=urn%3Ali%3Aactivity%3A7483415908602937344&highlightedUpdateType=SOCIAL_SHARE&origin=SOCIAL_SHARE&utm_source=share&utm_medium=member_desktop&rcm=ACoAAAAprQ8BAkVU7CeL3JfH8oIzGfF0p_QJp_k

https://www.linkedin.com/posts/immomatin_les-gestionnaires-connaissent-leur-portefeuille-activity-7479798304986537984-mi38?utm_source=share&utm_medium=member_desktop&rcm=ACoAAAAprQ8BAkVU7CeL3JfH8oIzGfF0p_QJp_k
https://www.immomatin.com/logiciels/logiciels-gestion/les-gestionnaires-connaissent-leur-portefeuille-mais-pas-toujours-leurs-performances-reelles-vilogi.html?u=62729&r=a360f96e-08bc-40ac-bb1a-9e1cd2c5f433&nl=446874&utm_source=email&utm_id=446810&utm_campaign=newsletter-immomatin-2026-07-02https://www.linkedin.com/posts/immobilier-intelligenceartificielle-ia-share-7483415907713667072-G1Sh/?highlightedUpdateUrn=urn%3Ali%3Aactivity%3A7483415908602937344&highlightedUpdateType=SOCIAL_SHARE&origin=SOCIAL_SHARE&utm_source=share&utm_medium=member_desktop&rcm=ACoAAAAprQ8BAkVU7CeL3JfH8oIzGfF0p_QJp_k

https://www.linkedin.com/posts/immomatin_les-gestionnaires-connaissent-leur-portefeuille-activity-7479798304986537984-mi38?utm_source=share&utm_medium=member_desktop&rcm=ACoAAAAprQ8BAkVU7CeL3JfH8oIzGfF0p_QJp_k


8

OCR  : un nouveau mode 
de réception des documents 
par e-mail

Le module OCR évolue et vous fait gagner du temps. 
Plus simple, et sans aucune manipulation supplémentaire de votre part.

Le principe

Chaque cabinet dispose désormais d’une 
adresse email dédiée VILOGI. Tous les PDF 
envoyés ou transférés à cette adresse remontent 
automatiquement dans le module « Scan des 
factures », comme si vous les aviez importés 
manuellement. 

Les cas d’usage

C’est typiquement utile pour les documents qui 
arrivent déjà par email au quotidien : une facture 
fournisseur en PDF, un relevé, un devis... Plutôt 
que de le télécharger puis de l’importer dans 
VILOGI, vous le transférez à votre adresse dédiée. 
Le document est dans le module quelques 
instants plus tard, sans autre manipulation.
Vous pouvez aussi communiquer cette adresse 
directement à certains fournisseurs pour qu’ils y 
déposent leurs factures eux-mêmes. 
Si vous avez des volumes importants à traiter, 
sachez qu’un outil de découpage de documents 
est également disponible. Il vous permet de 

fractionner un PDF multi-pages en documents 
individuels avant de les envoyer en masse vers le 
module OCR. Un service très utile si vous scannez 
des liasses de factures en une seule fois.

Avant / Après

•	 Avant : vous receviez le PDF par email, 
vous le téléchargiez, vous l’importiez dans 
VILOGI. Trois étapes pour un seul document, 
à répéter pour chaque facture.

•	 Après : vous transférez le mail, ou votre 
fournisseur l’envoie directement. Le 
document apparaît dans « Scan des 
factures » automatiquement.

Comment récupérer votre adresse email 
dédiée dès maintenant ?

Cliquez sur le point d’interrogation en haut 
à droite de votre interface VILOGI, puis sur 
l’icône dédiée. Votre adresse est générée 
instantanément. Il ne vous reste plus qu’à la 
noter ou à la communiquer à vos fournisseurs.
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La messagerie 
s’intègre désormais dans VILOGI

Le principe

Un nouveau module de messagerie fera son 
apparition dans VILOGI. Vous connectez vos 
boîtes mail existantes et vous les utilisez 
directement depuis le logiciel. Ce qui change 
vraiment : les emails reçus et envoyés sont 
automatiquement rattachés aux fiches des 
copropriétaires, fournisseurs et autres contacts 
concernés. Le dossier, l’historique des échanges, 
la messagerie... regroupés au même endroit.

Les boîtes mail compatibles

Le module fonctionne avec les principales 
solutions du marché : Outlook, Exchange, OVH, 
IMAP et autres protocoles standards. Vous 
pouvez connecter plusieurs adresses mail, 
comme vous le faisiez déjà pour les envois via le 
centre de diffusion.
La connexion Google et Gmail est en cours de 
validation. Elle sera disponible prochainement.

Comment l’utiliser au quotidien ?

Vous recevez un email d’un copropriétaire ou 
d’un fournisseur : il apparaît dans le module et 
se rattache automatiquement à la bonne fiche 

dans VILOGI. Vous répondez depuis le logiciel, 
sans changer d’outil. Et pour vous aider à rédiger, 
une assistance par IA vous propose des réponses 
adaptées au contexte. Sur les échanges répétitifs 
du quotidien, vous constaterez une vraie 
différence.

Avant / Après

•	 Avant : un email arrive dans votre boîte, 
vous ouvrez VILOGI pour retrouver le 
dossier, vous revenez dans votre messagerie 
pour répondre, et l’historique des échanges 
reste éparpillé entre les deux outils. C’est 
chronophage et on finit souvent par perdre 
le fil.

•	 Après : tout se passe dans VILOGI. L’email est 
rattaché au bon contact dès la réception, la 
réponse part depuis le logiciel et l’historique 
complet est consultable directement sur la 
fiche. Plus besoin de chercher.

Disponibilité

Ce module est en cours de déploiement. Il 
sera accessible pour l’ensemble des clients à la 
rentrée. Nous vous préviendrons dès qu’il sera 
disponible sur votre interface.

C’est l’une des évolutions les plus attendues !
Fini les allers-retours entre votre boîte mail et VILOGI : vous pouvez désormais consulter et 
envoyer vos emails directement depuis le logiciel.
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bancaire

Nous avons fait le choix d’intégrer le nouvel agrégateur bancaire Linxo – filiale de Crédit Agricole– 
dans VILOGI. Ce changement s’inscrit dans notre volonté de vous offrir une connexion bancaire 
plus large.

Qui est Linxo ?

Linxo est le premier acteur de l’Open Banking 
en France. Lancé en 2010, l’entreprise compte 
plus de 4 millions d’utilisateurs et accompagne 
plus de 200 clients professionnels. Elle est 
certifiée ISO 27001, agréée par l’ACPR depuis 
2018 et entièrement détenue par le groupe 
Crédit Agricole. Autant dire que c’est un 
partenaire solide, avec une vraie expérience 
dans la gestion des flux bancaires.

Ce qui change : une couverture bancaire 
beaucoup plus large

Linxo couvre 95 % de la couverture 
bancaire française accessible en API 
DSP2. Concrètement, vous retrouverez les 
principales banques du marché : Crédit 
Agricole, Société Générale, BNP Paribas, 
Banque Populaire, Crédit Mutuel, CIC, Crédit 
Mutuel Arkéa, Caisse d’Epargne, et bien 
d’autres.
La solution couvre également les principaux 
types de comptes : comptes courants et 
professionnels, épargne, crédits, cartes de 
paiement. La synchronisation fonctionne de 
la même façon qu’avant dans VILOGI.

Une solution robuste et sécurisée

Linxo s’appuie sur trois piliers auxquels nous 
tenons et sans faire de compromis.
•	 La sécurité : Linxo est le seul acteur 

français certifié ISO 27001 dans ce 
domaine. L’identité de l’utilisateur et ses 
informations sont vérifiées de façon non 
falsifiable, ce qui réduit significativement 
les risques de fraude.

•	 La conformité : la solution est 100 % 
connectée aux API DSP2 dans le respect 

de la réglementation européenne et des 
exigences de l’ACPR et de l’EBA.

•	 La confidentialité : conformité totale au 
RGPD, consentement recueilli, données 
chiffrées, durées de conservation 
respectées.

Ce que ça change pour vous 
concrètement

Pour les nouveaux clients, la connexion 
sera totalement transparente dès le 
départ. Vous sélectionnez votre banque, 
vous vous connectez avec vos identifiants 
habituels, vos comptes sont synchronisés 
automatiquement. Trois étapes, pas de 
manipulation supplémentaire.
Pour les clients qui 
utilisent déjà l’agrégation 
bancaire dans VILOGI, 
rien ne change dans 
l’immédiat. Vous pouvez 
continuer à utiliser votre 
connexion existante sans 
interruption. D’ici la fin 
de l’année, lors de la 
prochaine reconduction 
de votre abonnement à 
l’agrégation, la migration 
vers Linxo sera effectuée 
progressivement.

Disponibilité

Linxo est actuellement en phase de test 
chez certains clients pour valider le bon 
fonctionnement de l’ensemble des flux 
avant un déploiement généralisé. Nous vous 
tiendrons informés dès que la disponibilité 
sera étendue à tous.



11

D
ÉC

R
YP

TE
R

... Piloter son cabinet avec la donnée

Et si les données devenaient votre meilleur levier de rentabilité ? Dans un contexte où les cabinets 
de gestion immobilière doivent conjuguer performance économique, maîtrise de la charge de 
travail et fidélisation des équipes, piloter son cabinet grâce à la donnée fait la différence.

Les dirigeants ont besoin d’indicateurs fiables 
pour comprendre ce qui génère réellement de 
la valeur, identifier les dossiers les plus rentables 
et anticiper les situations qui dégradent la 
performance du cabinet. 

Transformer les données en décisions

Connaître son portefeuille ne signifie pas 
forcément connaître sa rentabilité.
Une copropriété peut sembler simple à gérer, 
tout en mobilisant un temps considérable : 
relances d’impayés, prestations hors contrats, 
sollicitations répétées ou tâches administratives... 
Sans KPIs et sans tableaux de bord, ces coûts 
restent invisibles.
Le dirigeant devrait pourtant pouvoir suivre : 
•	 la rentabilité réelle de chaque copropriété ;
•	 les impayés et les actions de relance ;
•	 les prestations réalisées et leur facturation ;
•	 les dossiers les plus consommateurs de 

ressources ;
•	 les principaux indicateurs de performance du 

cabinet.

Le Tableau de bord VILOGI, un véritable outil 
de pilotage (cf. détails du tableau de bord dans la 
Newsletter n°9 d’avril 2026)

Grâce aux nouveaux Tableaux de bord du Dirigeant 
intégrés aux solutions VILOGI, les responsables 
disposent d’une vision claire et actualisée de leur 
activité. 
En quelques clics, le dirigeant peut :
•	 identifier les copropriétés les plus 

performantes ;
•	 détecter les dossiers qui pénalisent la 

rentabilité ;
•	 prioriser les actions correctives ;

•	 piloter son portefeuille avec des indicateurs 
objectifs plutôt qu’avec des impressions.

Le résultat : une meilleure visibilité sur la 
performance globale du cabinet et des décisions 
plus rapides, plus pertinentes.

Un atout également pour les RH

Le pilotage par la donnée ne bénéficie pas 
uniquement aux finances.
Les tableaux de bord permettent également 
de mieux répartir la charge de travail entre les 
collaborateurs, d’identifier les portefeuilles 
particulièrement chronophages et de détecter 
plus tôt les situations de surcharge.
En apportant des indicateurs objectifs sur 
l’activité des équipes, ils contribuent à améliorer 
les conditions de travail, à renforcer la qualité 
de service et à favoriser la fidélisation des 
collaborateurs.

La performance 
devient pilotable

L’objectif n’est plus 
seulement de produire 
des données, mais de 
les transformer en outils 
d’aide à la décision. 
Les attentes des profes-
sionnels évoluent : les 
logiciels métiers ne 
doivent plus seulement gérer l’activité, mais 
permettre aux dirigeants de piloter leur cabinet.
Avec des tableaux de bord, des KPIs pertinents 
et une vision consolidée de leur portefeuille, 
les cabinets disposent désormais des outils 
nécessaires pour améliorer durablement leur 
rentabilité, leur performance et leur capacité de 
décision.
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Pour mieux nous connaître, 

téléchargez les newsletters précédentes 

et les plaquettes VILOGI

Newsletter 5
janvier 2025

Newsletter 6
avril 2025

Newsletter 7
octobre 2025

Newsletter 8
janvier 2026

Newsletter 9
avril 2026

Newsletter  1
septembre 2023

Newsletter 2 
janvier 2024

Newsletter 3 
juin 2024

Newsletter 4 
septembre 2024

1

édito
Bienvenue dans l’univers VILOGI avec « Entre nous » ! 
Au travers de ce� e le� re, notre ambi� on est, non seulement de vous faire 
partager l’actualité de VILOGI, mais aussi de vous renseigner sur les technologies 
et services qui peuvent vous aider au quo� dien dans la ges� on de votre 
portefeuille immobilier. Eclairage sur nos logiciels, conseils, tutoriels, ce� e le� re 
est un rendez-vous entre professionnels de l’immobilier, un rendez-vous « Entre 
nous ». Aussi, dans un contexte de marché tendu, il nous a semblé opportun 
de centrer ce premier numéro sur les opportunités qu’off rent nos services pour 
vous accompagner dans votre développement. Bonne lecture !

Entre nous
Novembre 2023          #1
La le� re qui vous accompagne  dans votre développement

Jean-Jacques DUVAL
Président

EN BREF...

EN
 B

R
EF

...

DÉCOUVRIR... COMPRENDRE... DÉCRYPTER (tutoriel)...
L’intelligence d’une 
infrastructure pensée 
pour votre développement

Gagner en temps et en 
qualité avec l’assistance 
à la comptabilité

Comment augmenter 
les revenus de votre 
portefeuille existant

L’actualité et les 
rendez-vous de  
VILOGI 

FINI LES TÂCHES 
CHRONOPHAGES !

VILOGI noue un partenariat 
avec Edilink, spécialiste de 
l’externalisa� on du courrier 
pour faciliter et automa� ser 
les envois en nombre.

BIENVENUE DANS LA VISIO 
VILOGI & ME
Pionnier dans l’applica� on 
de rela� on clients avec 
entre autres, un accès 
pour par� ciper et voter 
aux Assemblées Générales 
à distance en temps réel, 
VILOGI & Me intègre la 
visio pour encore plus de 
proximité avec ses clients.

C’ÉTAIT LA RENTRÉE DES SALONS EN 
SEPTEMBRE... VILOGI ÉTAIT FIDÈLE 
AU RENDEZ-VOUS !

Première étape à Marseille au Congrès 
de l’Unis les 14 et 15 septembre durant 
lequel VILOGI a dévoilé son service 
d’assistance à la comptabilité. Deuxième 
étape au Maroc le 22 septembre, pour 
le salon IMMO TECH à Casablanca.

MICROSOFT WORD 
INTÉGRÉ DANS 
L’APLICATION MOBILE

Un pas de plus pour faciliter 
le traitement de textes et 
modifi er ses documents 
directement sur son 
smartphone.

VILOGI INTERVIENT SUR 
RADIO IMMMO

Sujet : «Le levier de la tech 
pour la crise immobilière.»

L’OCR DISPONIBLE  DANS LE 
LOGICIEL  SYNDIC

Avec l’OCR (reconnaissance op� que de 
caractères), numérisez vos documents 
pour en faciliter l’accès et l’archivage !

PLUS DE FACILITÉ ET DE 
RÉACTIVITÉ DANS LA 
GESTION DES PAIEMENTS 
AVEC :

• L’Interface 
interbancaire

• Le système de 
paiement en ligne

RETROUVEZ-NOUS SUR 
LES PROCHAINS SALONS !

RENT 
les 8 & 9 novembre à Paris    

SALON DE LA COPROPRIÉTÉ
les 8 & 9 novembre à Paris

CONGRÈS IMMO FNAIM 
les 4 & 5 décembre à Paris

1

ÉCOUTER/VOIR

1

édito
L’équipe VILOGI vous souhaite une année 2024 olympique, marquée par une 
excellente santé, des aff aires prospères et de nombreux moments de joie avec 
tous ceux qui vous sont chers.

Ce� e deuxième newsle� er est l’occasion de faire le point sur l’année passée et 
tracer les perspec� ves à venir.

En 2023, dans un contexte de marché tendu, nous avons eu à cœur de répondre 
aux besoins exprimés par nos clients, en me� ant en place des ou� ls et services 
pour faciliter le travail de la ges� on immobilière au quo� dien. Ergonomie, 
synergies digitales avec la synchronisa� on des banques, op� misa� on de l’OCR, 
améliora� on de la ges� on électronique des votes à distance, refonte complète 
du volet communica� on de la plateforme, améliora� on de nos processus 
d’accompagnement et de nos services de comptabilité... notre objec� f  de 
toujours mieux servir nos clients historiques et d’off rir un accueil 5 étoiles 
aux nouveaux, a été récompensé et notre ac� vité a progressé de 30% pour la 
quatrième année consécu� ve. MERCI pour votre confi ance ! Soyez assurés que nous 
con� nuerons à travailler ardemment pour la mériter chaque jour.

L’année 2024 s’annonce passionnante avec plusieurs projets et ini� a� ves. Sur 
le plan technique, nous poursuivrons nos eff orts pour renforcer les synergies 
digitales de nos services, créant ainsi un écosystème toujours plus intégré. Nous 
me� rons en œuvre de nouvelles fonc� onnalités pour vous perme� re de gagner 
en produc� vité, et nous entreprendrons un important chan� er sur les ou� ls 
de repor� ng. Par ailleurs, nous collaborons étroitement avec vos organisa� ons 
professionnelles pour être au plus près de vos a� entes, et avons planifi é plusieurs 
ini� a� ves afi n de vous rencontrer dans vos territoires.
Nous vous souhaitons une excellente lecture de ce� e newsle� er et vous 
remercions une nouvelle fois pour votre confi ance renouvelée !

Entre nous
Janvier 2024        #2

La le� re qui vous accompagne  dans votre développement

Samuel ESSAKA EKEDI
Directeur du développement

EN BREF...

DÉCOUVRIR...

COMPRENDRE...
Op� misez votre temps 
avec Bridge, la solu� on 
de synchronisa� on 
bancaire !

EDILINK, la solu� on 
d’externalisa� on du 
courrier intégrée 
dans le logiciel de 
copropriété VILOGI !

L’actualité et les 
rendez-vous de  
VILOGI 

1

SOMMAIRE

POUR CETTE 

NOUVELLE ANNÉE, 

NOUS VOUS 

SOUHAITONS LE 

MEILLEUR !

BONNE 
ANNÉE

1

édito
Chères clientes, chers clients,
Ce début d’année est très prometteur ! Nos efforts pour délivrer des services 
toujours plus innovants sont récompensés, et depuis le début de l’année, VILOGI 
a vu son chiffre d’affaires augmenter de 35 % hors croissance externe.
L’acquisition en mars dernier de notre concurrent Mip Alpes Softim, éditeur des 
logiciels ADB+, nous permet d’élargir notre maillage géographique et d’accueillir 
de nouveaux clients.
À l’écoute de vos attentes, nous mettons tout en œuvre au quotidien pour 
satisfaire vos besoins. Ce premier semestre est ainsi consacré à plusieurs chantiers 
pour permettre plus de fluidité dans les services proposés. Un nouvel extranet 
verra le jour prochainement, et nous avons également entamé la refonte de tous 
les tutoriels.
Pour vous accompagner dans vos démarches de conquête de nouvelles 
copropriétés, vous recevrez prochainement un kit de communication sur les 
bénéfices de nos outils pour vos clients, dont vous trouverez un avant-goût en 
page 3. Nous avons également constaté que vous ne tirez pas tous le meilleur 
profit des services VILOGI au quotidien. Un kit de performances est également en 
cours d’élaboration pour vos collaborateurs et à destination des copropriétaires.
Bonne lecture !

Entre nous
Juin 2024                #3

La lettre qui vous accompagne  dans votre développement

Samuel ESSAKA EKEDI
Directeur du développement

EN BREF...

EN
 B

RE
F.

..

SENSIBILISER...DÉCRYPTER...
Les facilités de l’extranet et 
de l’application VILOGI pour 
les copropriétaires

LRE par défaut et simplification 
administrative pour les 
propriétaires bailleurs

L’actualité et les rendez-
vous de VILOGI 

PRATIQUE & EFFICACE,  L’AG EN VISIO 
RENFORCE LE LIEN ENTRE LE SYNDIC ET LES 
COPROPRIÉTAIRES !

Depuis 2019, VILOGI propose dans 
le cadre de son application mobile 
VILOGI & Me le vote à distance 
en assemblée générale pour les 
copropriétaires. Les votes sont ainsi 
effectués automatiquement avec 
synchronisation des données de tous 
les votants. Avec la visio intégrée, 
les propriétaires peuvent suivre en 
direct l’avancement de l’assemblée 
générale à partir de leur smartphone. 
Cette application remplace défini-
tivement l’application VILOGI AG.

VILOGI FAIT L’ACQUISITION DE LA 
SOCIÉTÉ MIP ALPES SOFTIM

Située à Grenoble, la société Mip Alpes 
Softimm est l’un des premiers éditeurs de
logiciels au service des administrateurs de 
biens et syndics de copropriété. Parmi les 
différentes offres de rachat, son dirigeant, 
Patrick Magi, a choisi VILOGI en raison de 
leurs valeurs communes et de leur goût 
de l’entrepreneuriat responsable.
L’équipe reste basée à Grenoble et sera 
rattachée à l’équipe VILOGI de Lyon.
Avec cette nouvelle acquisition, VILOGI 
accélère sa croissance et son maillage 
géographique dans l’hexagone.

1

VOTER EN LIGNE

ASSEMBLÉE GÉNÉRALE 
DU 18/02/2024

PARTICIPER EN VISIO

CAP SUR L’ÎLE DE LA RÉUNION

VILOGI rencontrera ses clients de l’île de la Réunion le 25 
juin prochain à l’hôtel Ness by D-OCEAN à Saint Gilles les 
Bains. Une nouvelle opportunité d’identifier les particularités 
opérationnelles locales pour améliorer nos produits et services.

1

édito
Chères clientes, chers clients,
C’est déjà la dernière ligne droite de l’année 2024. Au cours de ces derniers mois, 
nous avons poursuivi nos efforts pour vous accompagner dans le développement 
de vos activités et l’optimisation de votre performance opérationnelle.
Nous avons également renforcé nos relations avec vos représentants 
professionnels, et notre nouvelle acquisition d’un concurrent nous permet 
d’élargir notre gamme de services tout en enrichissant nos équipes de nouvelles 
expertises.
Du côté technologique, nous avons fait évoluer l’accès à notre plateforme pour 
encore plus de sécurité et d’efficacité. En ce qui concerne votre image, l’Extranet 
destiné à vos clients s’est refait une beauté. Nous avons hâte de connaître vos 
impressions, la nouvelle version sera en ligne dans quelques jours.
Enfin, nous clôturerons 2024 avec le plaisir de vous retrouver lors des salons 
professionnels, en France, mais aussi en Belgique et au Maroc.
Merci encore pour votre fidélité et votre confiance !

nous
EN

 B
R

EF
...

LES ÉQUIPES VILOGI SE PRÉPARENT POUR LE 
MARATHON DES SALONS !
Chaque année, les salons des professionnels de 
l’immobilier sont un rendez-vous incontournable pour 
VILOGI. 
Venez nous rencontrer !!

VILOGI FAIT L’ACQUISITION DE 
LA SOCIÉTÉ AGLI
Située à Champs-sur-Marne, la société 
AGLI est un éditeur de logiciels pour 
syndics de copropriété et de gestion 
locative. Cette deuxième acquisition 
en 2024 (rachat de la sociét Mip-
Alpes Softimm en mai) permet à 
VILOGI de continuer son maillage 
géographique dans l’hexagone et de 
proposer à ses nouveaux clients  des 
services de pointes pour les aider 
dans leur développement.
L’équipe intègre les bureaux de 
VILOGI à Paris.

MERCI AU 
JOURNAL DE 

L’AGENCE POUR 
LEUR ARTICLE 

SUR VILOGI

1

IMMOTECH by RENT  
25 & 26 septembre - Casablanca 

LES ASSISES DE L’IMMOBILIER
18 & 19 septembre - Metz

CONGRÈS UNIS
10 & 11 octobre - Rennes

SALON RENT
6 & 7 novembre - Paris

SALON DE LA COPROPRIÉTÉ ET DE 
L’HABITAT DURABLE 
6 & 7 novembre - Paris

SALON DE LA COPROPRIÉTÉ 
14 novembre - Bruxelles

CONGRÈS IMMOBILIER FNAIM  
9 & 10 décembre - Paris

Actualité
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VILOGI 
ACCÉLÉRER LA TRANSITION DIGITALE DES 
ACTIVITÉS DE GESTION IMMOBILIÈRE

Depuis plus de 12 ans, l’entreprise VILO-
GI accompagne les professionnels 
de l’administration de biens grâce 
à ses logiciels métiers destinés à la 

gestion locative et à la gestion de coproprié-
té. Elle propose aussi une application mobile 
- VILOGI & Me qui intègre toutes les données 
et services - dédiée à la relation client pour 
l’ensemble des parties prenantes. Son double 
défi : simplifier la gestion des copropriétés et 
démocratiser la gestion locative.
Pour la quatrième année consécutive, VILO-
GI a connu une croissance de 30 % en 2023. 
Samuel Essaka Ekedi, directeur du dévelop-
pement, se réjouit : « Selon moi, nous sommes 
un ovni de la PropTech. Nous avons la chance 

L’éditeur de logiciels VILOGI propose aux professionnels de l’immobilier des 
solutions pour les accompagner dans le développement des activités de gestion 
locative et de syndic.

Samuel Essaka Ekedi
Directeur du développement de VILOGI

de ne pas être impactés négativement par 
la conjoncture du marché immobilier car nos 
clients ont conservé leurs revenus récurrents 
liés à leur activité de gestion immobilière ». Il 
poursuit : « Notre notoriété grandissante nous 
permet d’accompagner des acteurs de la 
pierre de grande envergure, voire historiques 
dans le secteur, qui souhaitent optimiser l’effi-
cacité digitale de leurs activités de gestion en 
toute sécurité. Notre technologie nous permet 
de prendre en charge de très gros volumes de 
données ».

Une stratégie de conquête du marché, en 
France et à l’étranger

Fort de sa croissance et lancé en pleine stra-
tégie de conquête du marché, VILOGI vient 
de conclure un nouveau partenariat avec la 
FNAIM au niveau national, qui vise à offrir à 
tous les adhérents des services d’assistance à 
la comptabilité. VILOGI est également un par-
tenaire historique de l’UNIS et d’autres discus-
sions sont en cours. 
En 2024, VILOGI a déjà accéléré son déploie-
ment grâce au rachat de son concurrent Mip 
Alpes – Softimm, éditeur des logiciels ADB+. 
« Cela nous permet d’étendre notre implanta-
tion régionale et nous accélérons également 
notre déploiement à l’étranger. Notre objectif 
est de permettre à nos clients de devenir de 
véritables acteurs de l’habitat sur leur secteur 
avec des services à 360°. Ainsi, ils peuvent 
proposer une palette de prestations com-
plète et voir leur chiffre d’affaires progres-
ser » ajoute M. Essaka Ekedi. Il ajoute : « Pour 
nous différencier, l’un de nos atouts phares est 
que nous disposons d’APIs (Application Pro-
gramming Interface) : ce système d’interface 
permet de co-construire avec les autres ac-
teurs de l’écosystème une plateforme digitale 
intégrée avec des synergies illimitées ». Une 
fonctionnalité qui offre des possibilités infinies 
pour s’adapter à tous les besoins de la gestion 
immobilière !                                                         Alix Fieux

LIRE L’ARTICLE

PARTENARIATS... DÉCOUVRIR...
VILOGI partenaire National
de la FNAIM

Les 2 Extranets VILOGI 
font peau neuve !

OPÉRATION SPÉCIALE 
PARRAINAGE 

Entre
Septembre 2024         #4
La lettre qui vous accompagne  dans votre développement

Samuel ESSAKA EKEDI
Directeur du développement
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Entre nous
La lettre qui vous accompagne  dans votre développement

ÉDITO
Jean-Jacques DUVAL

ENTRETIEN
Comment VILOGI est 
devenu un acteur 
majeur dans la gestion 
immobilière

RÉTROSPECTIVE
2024, l’année de tous les 
rendez-vous

1

EN 2025, 

COMPTEZ SUR NOUS 

POUR CONTINUER DE

VOUS ACCOMPAGNER 

DANS VOTRE 

DÉVELOPPEMENT !

BONNE 
ANNÉE

SOMMAIRE

Jean-Jacques DUVAL
Président

édito
Toute l’équipe de VILOGI vous adresse ses meilleurs vœux pour cette nouvelle 
année 2025. Que celle-ci vous apporte santé, inspiration et bonheur, des sources 
essentielles d’épanouissement tant personnel que professionnel.

Nous saisissons cette occasion pour exprimer notre profonde gratitude envers nos 
clients fidèles, qui nous stimulent chaque jour à dépasser nos limites pour mieux 
répondre à leurs attentes, ainsi qu’à nos partenaires, qui partagent avec nous une 
vision tournée vers l’innovation et l’excellence dans le service.

En janvier dernier, nous avions qualifié 2024 d’année « passionnante ». Elle s’est 
révélée exceptionnelle à tous points de vue ! Avec une croissance annuelle moyenne 
de 25 % ces cinq dernières années, nous avons terminé l’exercice 2024 sur une note 
remarquable, enregistrant une augmentation de 30 % de notre chiffre d’affaires. 
Cette performance a été renforcée par deux acquisitions stratégiques, permettant 
à VILOGI de renforcer son maillage géographique.

L’année 2025 promet d’être tout aussi enthousiasmante. Plusieurs initiatives 
centrées sur nos clients ont déjà vu le jour, et nous aurons le plaisir de vous en 
partager davantage dans notre prochaine newsletter.

Dans cette édition, nous vous invitons à découvrir ou redécouvrir la genèse de 
VILOGI et à revivre les moments marquants de l’année 2024.

Bonne lecture à toutes et à tous !

JANVIER 2025        #5
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nous
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RENCONTRES AUX CARAÏBES - ANNÉE 2
Pour la deuxième année consécutive, l’équipe 
VILOGI est allée à la rencontre de ses clients 
en Guadeloupe et en Martinique, et a mis 
à l’honneur Saint-Martin, afin de recueillir 
les retours d’expérience client sur les outils 
et pratiques. Au-delà des séances de travail, 
ces rencontres ont eu un franc succès et ont 
permis de concrétiser des nouveaux clients et 
de conclure un nouveau partenariat avec la 
FNAIM Martinique Guyane.

1

PARTNERIATS... COMPRENDRE... NOUVEAUTÉS...
L’actualité de VILOGI et les 
partenariats

Les fonctionnalités de 
l’Extranet VILOGI !

• L’évolution de la signature électronique
• Syndic Zen d’Edilink

Entre
Avril 2025         #6

La lettre qui vous accompagne  dans votre développement

Samuel ESSAKA EKEDI
Directeur du développement

...

édito
Chères clientes, chers clients,
Depuis notre dernière newsletter, VILOGI poursuit son développement et 
continue d’enrichir son offre. Notre exigence de qualité est aujourd’hui reconnue, 
et nous avons l’honneur d’être de plus en plus sollicités pour contribuer à la 
réflexion sur l’avenir de vos métiers.
L’année 2024 s’est achevée sur une belle réussite avec un taux de croissance 
de 40 %, et 2025 s’annonce tout aussi prometteuse. Nous tenons à remercier 
chaleureusement nos collaborateurs, dont l’implication quotidienne est 
essentielle, ainsi que vous, nos clients, pour votre confiance et vos précieux 
retours qui nourrissent sans cesse notre amélioration.
Si nos logiciels et services figurent aujourd’hui parmi les plus performants et 
complets du marché de la gestion immobilière, nous savons que leur potentiel 
n’est pas toujours exploité à son maximum. C’est pourquoi, à travers ces rendez-
vous « Entre Nous », nous souhaitons vous donner toutes les clés pour optimiser 
l’usage des ressources VILOGI, soutenir votre croissance et faciliter votre travail 
au quotidien.
Nous vous invitons également à sensibiliser vos clients aux nombreuses 
fonctionnalités offertes par leur extranet : leur satisfaction contribuera 
directement à votre développement.
Très bonne lecture à toutes et à tous !

VILOGI S’AGRANDIT.... 
ET SES LOCAUX AUSSI !
Nouvelle dynamique, croissance continue, 
acquissions… Il était temps pour VILOGI de tourner 
une page et de quitter ses bureaux historiques du 
boulevard Richard Lenoir.
Nous avons choisi un emplacement central, au 132 
rue La Fayette, Paris 10ᵉ, pour accompagner notre 
développement. Avec 300 m² de bureaux lumineux 
au 2ᵉ étage, VILOGI bénéficie désormais d’espaces 
spacieux, conçus pour accueillir nos clients dans 
les meilleures conditions et offrir à nos équipes un 
environnement de travail encore plus agréable et 
performant.

1

nousEntre
Octobre 2025        #7

La lett re qui vous accompagne  dans votre développement

édito
Chères clientes, chers clients,
Quel plaisir de vous retrouver pour ce nouveau numéro d’« Entre nous » !
Depuis notre dernière éditi on, VILOGI conti nue d’accélérer son développement 
et d’innover pour rendre la gesti on immobilière toujours plus simple, plus 
connectée et plus effi  cace.
Ce mois de novembre s’annonce parti culièrement riche en échanges et en 
nouveautés. Les 5 et 6 novembre, notre équipe interviendra lors de deux 
débats dédiés à l’apport de l’intelligence arti fi cielle dans la gesti on immobilière. 
L’occasion de partager notre vision sur la manière dont l’IA transforme déjà 
votre quoti dien professionnel. Le 13 novembre à 12h30, ne manquez pas notre 
webinaire uti lisateurs excepti onnel !
Un moment privilégié pour découvrir les nouvelles foncti onnalités de VILOGI, 
échanger en direct avec nos équipes et poser toutes vos questi ons.
Après le Congrès UNIS, qui fut une belle réussite, nous sommes impati ents 
de poursuivre ces rencontres avec vous et de conti nuer à faire grandir la 
communauté VILOGI.
Bonne lecture et à très bientôt !

CONGRÈS UNIS 2025
Notre équipe était au 
rendez-vous !
Le Congrès de l’UNIS nous a 
permis comme chaque année 
de revoir nos clients, de faire 
des rencontres enrichissantes, 
et a été l’occasion pour VILOGI 
de présenter ses dernières 
innnovati ons et l’intégrati on de 
l’IA sur sa plateforme digitale 
de gesti on immobilière.

La FNAIM étend 
son partenariat 
avec VILOGI pour 
l’ensemble de ses 
services.

VILOGI DANS LES 
MÉDIA

Notre équipe aura le plaisir de vous accueillir les 5 et 6 novembre sur 
les salons RENT (stand C32), le Salon de la Copropriété et de l’Habitat 
(stand G101) et au Congrès de la FNAIM les 8 et 9 décembre.

PASSEZ NOUS VOIR SUR LES PROCHAINS SALONS...

... et assistez à la conférence sur la place de l’IA dans la 
gesti on de copropriété (Salon de la Copropriété et de l’Habitat le
5 novembre à 16h), à laquelle Samuel ESSAKA EKDI représentera VILOGI. 

▶ Lire l’arti cle

▶ Écouter

▶ Parti cipati on gratuite avec le code CCONF25
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...

DÉCOUVRIR... COMPRENDRE... RAPPEL... TÉMOIGNAGE...
L’IA chez VILOGI : passez à la 
vitesse supérieure !

La gesti on automati sée 
des relances

La synchronisati on 
bancaire

Christophe Fleury, 
Président Conseils Copro

PARTENARIAT

Jean-Jacques DUVAL
Président
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Entre nous
La lettre qui vous accompagne  dans votre développement

ÉDITO
Jean-Jacques DUVAL

RÉTROSPECTIVE
2025, des chiffres 
records et une année 
riche en iinnovations

CAP SUR 2026
Des chantiers d’ampleur 
pour aider nos clients au 
quotidien

1
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Jean-Jacques DUVAL
Président

édito
Toute l’équipe de VILOGI se joint à moi pour vous adresser ses meilleurs 
vœux pour 2026. Que cette année soit placée sous le signe de la 
réussite, de la stabilité et de la sérénité dans l’exercice de vos activités. 
 
L’année 2025 a confirmé la solidité de notre développement et la confiance 
que vous accordez à nos solutions. Cette dynamique se traduit par 
une progression significative de l’usage de notre plateforme, avec une 
augmentation de plus de 20 % du nombre de connexions sur l’année. 
 
Les volumes de données traitées ont connu une évolution marquée. 
Le nombre de lots gérés a progressé de plus de 30 %, tandis que le 
nombre de copropriétés suivies a augmenté de près de 30 %. En gestion 
locative, le volume de biens administrés a enregistré une croissance 
de plus de 55 %. Parallèlement, notre communauté d’utilisateurs s’est 
élargie, avec une hausse de plus de 50 % du nombre d’utilisateurs actifs. 
 
Ces résultats témoignent de la pertinence de notre stratégie et de notre 
engagement à vous proposer des solutions fiables, sécurisées et adaptées à vos 
enjeux. Ils renforcent notre volonté d’investir dans l’innovation, l’automatisation 
des processus et l’amélioration continue de l’expérience utilisateur. 
 
L’année 2026 s’inscrit dans cette continuité, avec des chantiers d’envergure 
destinés à vous accompagner efficacement dans la gestion de vos portefeuilles, 
tout en répondant aux évolutions réglementaires et technologiques du secteur. 
 
Nous vous remercions sincèrement pour votre confiance et votre fidélité. 
Ensemble, poursuivons la construction d’une gestion immobilière plus 
performante, plus connectée et tournée vers l’avenir.

BONNE 
ANNÉE
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épanouissement

paix joie
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Entre nous
La lettre qui vous accompagne  dans votre développement
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Chères clientes, chers clients,

Ce nouveau rendez-vous est l’occasion de partager avec vous les évolutions majeures 
de nos solutions, dans un contexte de transformation profonde de vos métiers.

La réforme de la facturation électronique, qui entrera en vigueur en septembre 
2026, constitue une échéance importante. Nous avons fait le choix de l’aborder 
avec pragmatisme, en vous proposant une solution intégrée qui vous permettra 
de rester concentrés sur votre activité, sans complexifier vos usages.
Mais au-delà de cet enjeu réglementaire, ce trimestre apporte son lot de 
nouveautés dans notre dynamique d’évolution continue de la plateforme VILOGI.
Nous avons enrichi significativement le logiciel avec de nombreuses fonctionnalités 
destinées à améliorer votre efficacité opérationnelle, tant en syndic qu’en gestion 
locative.

Deux évolutions structurantes méritent une attention particulière.
La première concerne les nouveaux tableaux de bord du dirigeant, qui introduisent 
une véritable dimension de Business Intelligence dans le logiciel. Ils offrent une 
lecture claire et en temps réel de votre activité, vous permettant de piloter plus 
finement votre portefeuille et de prendre des décisions plus rapidement.
La seconde repose sur l’intégration de l’intelligence artificielle dans la création 
de copropriété. Cette innovation transforme une étape historiquement longue et 
complexe en un processus largement automatisé, réduisant les risques d’erreur et 
accélérant significativement les reprises de portefeuille et les nouvelles entrées 
de mandat.

Notre ambition reste la même, vous accompagner dans les évolutions du marché 
tout en vous apportant des outils concrets pour gagner en efficacité, en visibilité 
et en performance.

Bonne lecture et à très bientôt lors de notre prochain webinaire.
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RETOUR SUR LA TOURNÉE VILOGI AUX 
CARAÏBES...
Du 9 au 17 mars, l’équipe VILOGI a rencontré ses clients 
en Martinique, en Guadeloupe et à Saint-Martin. Comme 
chaque année, ce rendez-vous annuel a été riche en 
échanges et a permis de faire le point sur 
les nouvelles technologies. Cette tournée a 
été l’occasion de renouveler le partenariat 
avec FNAIM Martinique Guyanne. 

VILOGI DEVIENT 
PARTENAIRE 
DES AGENCES 
RÉUNIES

EN BREF...

COMPRENDRE...
Facturation électronique : 
la réforme simplifiée avec 
VILOGI

SOMMAIRE

DÉCRYPTER...
Le tableau de bord du 
dirigeant

DÉCOUVRIR...

Revenus fonciers : l’aide à la 
déclaration par immeuble

Création de
copropriété via IA 

Gestion des 
monopropriétés : les 
nouvelles fonctionnalités

CRG détaillé : nouvelle 
option de restitution
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À VOS AGENDAS !
Webinaire le 4 juin à 14 h
Pour vous familiariser avec la 

facturation électronique et le tableau 
de bord des dirigeants !

Plaquette 
Assistance comptable

Plaquette
VILOGI & Me

Plaquette généraliste
VILOGI

Plaquette gestion locative 
VILOGI

Plaquette syndic
VILOGI

SERVICE D’ASSISTANCE 
À LA COMPTABILITÉ

GESTION LOCATIVE & 
SYNDIC DE COPROPRIÉTÉ

GAGNEZ EN TEMPS ET EN QUALITÉ  EN 

VOUS DÉCHARGEANT DES TÂCHES 

CHRONOPHAGES DE COMPTABILITÉ !

Précurseur de la transformation digitale dans 

la gestion immobilière avec ses logiciels 100% 

Full Web et son application unique de relation 

clients, VILOGI a développé une palette de 

services pour répondre aux nouveaux besoins de 

ses clients. Déléguer des tâches de comptabilité 

permet aux administrateurs de biens, agents 

immobiliers ou syndics de propriété de mettre 

à profi t leur temps pour se concentrer sur leur 

cœur d’activité et la relation clients. 

NOS COMPTABLES ASSURENT AVEC 

RIGUEUR LA SAISIE ET LE SUIVI DE 

VOTRE COMPTABILITÉ, ET VOUS 

GARDEZ LE CONTRÔLE TOTAL SUR LA 

GESTION DE VOTRE PORTEFEUILLE.

01 55 28 32 35

OFFREZ À VOS CLIENTS LE 
COMPAGNON IMMOBILIER IDÉAL, 

SANS SURCOÛT
COPROPRIÉTAIRES

LOCATAIRES
BAILLEURS

GAGNEZ EN RÉACTIVITÉ DANS LA GESTION 

DE VOTRE PORTEFEUILLE ET CAPITALISEZ 

SUR LA CONFIANCE DE VOS CLIENTS !

Précurseur de la transformation digitale dans la 

gestion immobilière avec ses logiciels 100 % Full 

Web, VILOGI propose une palette de services pour 

répondre aux nouveaux besoins de ses clients. 

Dans un souci d’accessibilité à ces services mais 

aussi de facilité d’échanges, la société a développé 

une application « Tout en un » qui révolutionne la 

relation client. Incluse dans votre abonnement, 

VILOGI & Me est non seulement un outil précieux 

pour les copropriétaires, mais aussi une opportunité 

de revenus complémentaires de près de 50 %. 

AVEC VILOGI & Me, VOS CLIENTS DISPOSENT   

D’UN OUTIL INCONTOURNABLE POUR SUIVRE 

LA GESTION ET L’ÉVOLUTION  DE LEUR BIEN, 

ET VOUS DEVENEZ NATURELLEMENT LEUR 

PARTENAIRE DE CHOIX POUR LEURS PROJETS 

DE VENTE !

01 55 28 32 35

Copropriété

Gérance

Estimation des biensEstimation des biens

01 55 28 32 35www.vilogi.com

VOTRE PARTENAIRE INDÉPENDANT 
POUR LA TRANSFORMATION DIGITALE 

DANS LA GESTION IMMOBILIÈRE

Prêt pour une solution de gestion 

robuste et éprouvée ?

Contactez-nous !

La Gestion Immobilière en Full Web

EN REPENSANT 
LA RELATION CLIENTS 

AVEC L’APPLICATION 
VILOGI & Me... ... GAGNEZ EN 

FIDÉLISATION, EN 
PERFORMANCE, ET 
AUGMENTEZ LES 
REVENUS DE VOTRE 
PORTEFEUILLE !
Conçue à la fois pour les gestionnaires de 

l’immobilier, leurs clients et les locataires, 

l’application VILOGI & Me off re toutes 

les fonctionnalités et outils pour faciliter 

la gestion, la réactivité et les échanges 

autour de la vie de l’immeuble. 

En installant une relation de proximité 

et de confi ance avec vos clients, soyez 

les premiers informés de leurs projets 

immobiliers pour les accompagner dans la

vente et la recherche d’un nouveau bien.

STIMULER LA 

CROISSANCE ET LE 

DÉVELOPPEMENT 

DE VOS ACTIVITÉS

 Application 
incluse 

dans votre 
abonnement 

logiciel

Plateforme de logiciels et de services pour la gestion immobilière

GESTION LOCATIVE
COMMENT LE LOGICIEL VILOGI 

VOUS AIDE DANS 

VOTRE PERFORMANCE 

AU QUOTIDIEN

La Gestion Immobilière 
en Full Web

La Gérance Mobile®

SYNDIC DE 
COPROPRIÉTÉ 

COMMENT LE LOGICIEL VILOGI 

VOUS AIDE DANS 

VOTRE PERFORMANCE 

AU QUOTIDIEN

La Gestion Immobilière 
en Full Web

La Copropriété Digitale®

nousEntre
La lettre qui vous accompagne  dans votre développement
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